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Caseta 13. Stadiul convergentei preturilor la nivelul Uniunii Europene.
Unde se plaseaza Romania?

Convergenta preturilor la nivelul Uniunii Europene reprezinta un indicator relevant
al gradului de integrare economica a pietei unice. Diferentele dintre preturile
practicate de statele europene s-au redus simtitor pana la declansarea crizei
economice si financiare din 2008, cand aceastd tendinta s-a intrerupt, iar procesul
de convergenta a preturilor a consemnat o relativa stagnare. Evaluarea procesului
de convergenta a preturilor prezintd interes, mai ales pentru economiile aflate in
curs de dezvoltare, asa cum este si Romania, date fiind implicatiile acestuia asupra
sustenabilitatii respectarii criteriilor de la Maastricht, in perspectiva aderarii la zona
euro. In acest context, caseta de fata isi propune sa ofere o imagine a convergentei
preturilor la nivelul UE, atat din perspectiva dinamica, cat si din perspectiva statica,
concentrand in final atentia asupra nivelului preturilor din Romania si asupra
identificarii unor posibili factori explicativi pentru diferentele inca existente fata de
nivelul preturilor pe plan european.

in acest demers a fost utilizat ca instrument de analiza indicele nivelului preturilor
pentru consumul individual efectiv, calculat de Eurostat ca raport intre paritatea
puterii de cumpadrare si cursul de schimb nominal (moneda nationala vs. euro) si
exprimat ca procent din media UE-28, disponibil pentru perioada 1995-2018.

n esentd, indicatorul denota un pret relativ, reprezentand costul aferent unui
anumit cos de consum dintr-o tard ca procent din costul mediu al aceluiasi cos

de consum in UE-28, transformate in aceeasi moneda - o valoare a indicatorului
sub/peste 100 presupune ca preturile sunt mai mici/mari in tara analizata fata de
media UE-28.

Cadrul teoretic

Convergenta preturilor isi are originea in teoria ,legii pretului unic”(engl. the law of
one price), care postuleaza ca, pe o piatd cu concurenta perfectd, preturile acelorasi
produse exprimate in aceeasi moneda ar trebui sa fie egale, ca urmare a operatiunilor
de arbitraj. Astfel, o crestere a gradului de integrare a pietei implica o intensificare a
competitiei, care in timp ar trebui sa conduca la o egalizare a preturilor, producatorii
fiind fortati sa ofere bunuri de o calitate superioara la preturi din ce in ce mai
competitive. Avand in vedere insa ca nu toate bunurile pot fi comercializate pe o
piatd internationald, in practica au fost sesizate deviatii de la acest principiu,

o explicatie des invocata in literatura de specialitate pentru acest fenomen fiind
efectul Balassa-Samuelson (Balassa, 1964; Samuelson, 1964). Aceasta teorie pleaca
de la premisa ca intr-o economie sunt produse doua tipuri de bunuri, respectiv
tranzactionabile si netranzactionabile, ,legea pretului unic” aplicandu-se doar
primei categorii. in conditiile in care salariile sunt strans legate de productivitate, iar
piata muncii este caracterizata de o competitie ridicatd, in procesul de stabilire a
salariilor va apdrea o interdependenta intre sectoarele care produc cele doua tipuri
de bunuri, ceea ce va conduce in cele din urma la o uniformizare a remunerarii la
nivelul intregii economii. Intr-o prima faza, economiile emergente sunt caracterizate
de o eficienta scazuta a ramurilor deschise schimburilor comerciale, iar faptul ca
bunurile produse de acestea sunt guvernate de ,legea pretului unic” (pretul este
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fixat extern) implica un nivel de salarizare mai scdzut, care, mai departe, se
translateaza in venituri si preturi mai reduse in sectoarele netranzactionabile.

In procesul de recuperare a decalajelor de dezvoltare fata de statele avansate,
tarile aflate in tranzitie vor experimenta cresteri semnificative ale productivitatii in
sectorul bunurilor tranzactionabile, care, in timp, se vor reflecta in salarii mai mari;
acestea pot exercita un efect de demonstratie in sectorul bunurilor netranzactionabile,
proces care poate conduce la acumularea de presiuni inflationiste daca majorarile
salariale nu sunt insotite de castiguri in planul productivitatii.

Rezumand, la nivel teoretic, doua variabile sunt considerate fundamentale in
explicarea procesului de convergenta a preturilor: pe de o parte, cresterea
competitiei pe piata unicd este de natura sa exercite presiuni descendente asupra
preturilor (eficientizarea activitatii, progres tehnologic, ajustarea marjelor), iar pe
de alta parte, procesul de recuperare a decalajelor de dezvoltare experimentat de
tarile cu venituri mici ar trebui sa conducd la o majorare mai alertd a preturilor
(inflatie mai ridicata) pe parcursul perioadei de tranzitie. in practica insa, pot

exista si alti factori care influenteaza preturile, cum ar fi: costul de transport,
preferintele consumatorilor (determinate de cultura, clima, traditie, nivel de trai),
(de)sincronizarea ciclurilor de afaceri, caracteristici ale pietelor (precum segmentarea
sau concentrarea), sisteme fiscale si de reglementare diferite (Wolszczak-Derlacz,
2006; Dreger et al., 2007). Actiunea unor astfel de forte poate avea drept consecinta
inclusiv formarea unor clustere de convergenta, chiar si pentru bunuri considerate
omogene.

Perspectiva dinamica

Cel mai adesea, in literatura de specialitate convergenta in timp a diferitelor
variabile este evaluata prin intermediul a doua notiuni generale: beta si
sigma-convergenta.

Procesul de beta-convergentd are loc atunci cand preturile din tarile aflate in curs
de dezvoltare, care inregistreaza niveluri reduse la inceputul perioadei, se majoreaza
mai alert comparativ cu cele din statele dezvoltate. In perioada 1995-2018,
economiile din Europa de Est, caracterizate de cele mai mici preturi, au consemnat
cele mai ample cresteri (Romania a recuperat, in termeni relativi fata de media
UE-28 ,circa 20 de puncte procentuale), datele oferind suport pentru validarea
acestei ipoteze. Astfel, relatia negativa dintre nivelul initial al preturilor si cresterile
ulterioare ale acestora a fost investigata empiric', rezultatele obtinute oferind
indicii privind manifestarea unui proces de beta-convergentd a preturilor la nivelul
statelor UE-28, insd viteza acesteia pare a fi una destul de lenta: doar putin peste

5 la sutd din diferentialul de pret este recuperat in fiecare an, iar reducerea la
jumatate a diferentei dintre preturile intalnite in spatiul comunitar este estimatad sa
se produca in mai mult de 13 ani (Tabel A).

S-a folosit metodologia dezvoltata de Arellano si Bond (1991), respectiv SYS-GMM, specificd modelelor panel dinamice.
Rezultatele estimarii trebuie totusi interpretate cu o anumitd precautie, avand in vedere cé testele care au ca scop validarea
modelului releva rezultate mixte: testele AR confirma necorelarea erorilor, in timp ce testele Sargan/Hansen semnaleaza cd
instrumentele folosite nu sunt exogene (modelul nu este suficient specificat, existand posibilitatea ca eroarea sa cuprinda
variabile care sunt corelate cu instrumentele). Problema este intalnita si in cazul altor lucrari de specialitate care au intreprins
acest demers econometric (de pildd, Dominguez-Torreiro si Becker, 2016).
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Tabel A
Rezultatele estimarilor
beta-convergentd

GraficA
Convergenta preturilor
in UEin perioada 1995-2018
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145 0,949
(0,0000)
Viteza convergentei 0,052
Half-life (ani) 13,2
Sargan / Hansen test Prob > chi*= 0,000
Arellano-Bond AR(1) test Pr>z= 0,000
Arellano-Bond AR(2) test Pr>z= 0832

Nota: Rezultatele estimarii au la baza ecuatia Apricegapi,j,t = a + Bpricegapi,j,t-1+ 6t + €i,t, care poate fi rescrisa sub forma
pricegapi,j,t = a + (1+B)pricegapi,jt-1+ 6t + €i,t, si cuprind perioada 1995-2018.

Variabila pricegapi,j,t reprezinta diferenta dintre indicele agregat al nivelului preturilor pentru statelei si j in anul t
siia in considerare toate combinatiile posibile dintre statele UE-28, fiind exprimata ca valoare absolutd a diferentei
logaritmice; a este o constanta, Bt reprezinta efecte fixe la nivel de an, iar €i,t eroarea regresiei.

Pentru ca ipoteza beta-convergentei sa fie validd, coeficientul (1+8) trebuie sa fie subunitar, echivalent cu un
parametru (3 negativ.

Half-life = —(n Q)/(n (1+8))

In ceea ce priveste sigma-convergenta, conceptul presupune o reducere in timp a
dispersiei preturilor la nivel european, masurata ca raport intre deviatia standard si
media preturilor. Acest indicator a urmat un trend descrescator pand in anul 2008,
confirmand astfel materializarea procesului de sigma-convergentd pana la acel
moment. Declansarea crizei economice si financiare in 2008 a marcat insa
intreruperea acestei tendinte, iar sigma-convergenta preturilor a consemnat o
cvasistagnare, pe segmentul serviciilor observandu-se chiar o divergenta (Grafic A).
Unele rezultate din literatura de specialitate pun aceastd evolutie pe seama
incetinirii procesului convergentei reale si a stabilizarii cadrului de reglementare,
ulterior celui mai mare val de extindere a UE din anii 2000, care a fost marcat de
eliminarea barierelor comerciale, armonizarea in sfera taxarii, extinderea pietei
unice prin accederea noilor state membre, libera circulatie a bunurilor (Hatka si
Leszczynska-Paczesna, 2019).
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Sursa: Eurostat, calcule BNR
Perspectiva statica — comparatii si factori determinanti

In pofida unor progrese inregistrate in planul convergentei preturilor, datele
aferente anului 2018 arata ca exista inca disparitati intre statele membre ale UE,
preturile rdamanand considerabil mai reduse in tdrile aflate in curs de dezvoltare,
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GraficB
Nivelul preturilor si importanta
produselor in cosul de consum
inanul 2018

Grafic C
Nivelul preturilor si stadiul
de dezvoltare in anul 2018

comparativ cu cele vest-europene. Romania a consemnat un nivel general al
preturilor de 48,2 la suta din media europeana, serviciile fiind mult mai ieftine in
comparatie cu bunurile (37,6 la sutd din media UE-28, fata de 68,9 la suta), plasandu-se
astfel pe ultimele pozitii in randul tdrilor europene din punct de vedere al
convergentei preturilor. Situatia pare sa fie strans legata de stadiul de dezvoltare,
datele oferind evidente descriptive in favoarea ipotezelor modelului Balassa-
Samuelson. Economiile dezvoltate sunt considerate mai avansate din punct de
vedere tehnologic si, prin urmare, mai productive decat cele ale statelor cu venituri
mici. Acest lucru le permite sa ofere salarii mai ridicate in sectorul bunurilor
(tranzactionabile) fara implicatii majore asupra preturilor, in timp ce pe segmentul
serviciilor (in cea mai mare parte netranzactionabile) costurile ridicate cu forta de
munca se vor regasi in pret. in acelasi timp insa, nivelul veniturilor poate imprima
comportamente de consum diferite, care se pot regasi in calitatea bunurilor si a
serviciilor cumpdrate sau in importanta atribuita anumitor categorii de produse.
Se poate observa cd in statele mai putin dezvoltate populatia pare sa fie mai
inclinata spre procurarea unor bunuri de strictd necesitate (cum sunt alimentele) si
mai putin spre achizitia de servicii (Graficele B si C).
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GraficD
Indicele nivelului preturilor
pentru anul 2018, date dezagregate
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In pofida unei dispersii mai reduse a preturilor bunurilor comparativ cu serviciile pe
plan european, persistenta unor diferente (uneori foarte ample) sugereaza, in
esentd, posibile abateri de la ipotezele ,legii pretului unic”, acesta fiind un indiciu
ca disparitatile observate la nivelul indicatorului agregat nu pot fi explicate doar de
efectul Balassa-Samuelson si ca asupra preturilor actioneaza si alti factori. In aceste
conditii, o0 analiza mai detaliata se poate dovedi utila in demersul de identificare a
factorilor care stau in spatele modului de stabilire a preturilor.

Datele dezagregate pentru anul 2018 (Grafic D) arata ca toate componentele
cosului de consum din Romania au fost mai ieftine comparativ cu media europeana
(situatie regasita si in Polonia), in timp ce pentru majoritatea celorlalte state aflate
in curs de dezvoltare peste trei sferturi din preturile produselor incluse in esantion
s-au pozitionat sub media UE-28. Si mai concret, pe piata din Romania (similar
contextului regional), preturile de pe segmentul nealimentar (in principiu cele
aferente produselor semidurabile si durabile: articole vestimentare, echipamente
audiovizuale si fotografice, aparate electrocasnice, mijloace de transport personal)
par sa fie mai aproape de valoarea medie la nivel european, reprezentand peste
80 la suta din aceasta. Fenomenul poate fi explicat de prezenta unor companii
multinationale pe plan european, care au o politica de stabilire a preturilor
standardizata la nivel de grup, ipoteza fiind sustinuta si de gradul mai redus de
dispersie intalnit pentru aceste produse; in plus, sectoarele dominate de companii
multinationale, in special cel de fashion, au si o expunere/vizibilitate mai mare in
sfera online, ceea ce implica un grad mai ridicat de transparenta si un acces mai facil
la informatie al consumatorilor, caracteristica ce poate actiona in sensul alinierii
preturilor (McKinsey, 2012; datele Eurostat pentru anul 2018 arata ca la nivel
european peste o treime dintre consumatori au achizitionat de pe internet articole
vestimentare si peste un sfert bunuri de uz casnic, fata de doar 15 la suta care au
cumparat bunuri alimentare). Totusi, si in cazul acestor categorii de produse
raman diferente de pret intre state, chiar daca de mai mica amploare, ceea ce
poate semnala ajustarea intr-o anumita masura a preturilor de catre marii jucatori
internationali in functie de puterea de cumpadrare a fiecdrei tari/regiuni (engl.
price-to-market) — evidente empirice pentru practicarea unor strategii diferentiate
de stabilire a preturilor ofera Dvir si Strasser (2017) pentru piata automobilelor si
Fischer (2012) pentru cea a masinilor de spalat.
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Nota: Graficul din stdnga ia in considerare intregul cos de produse utilizat la calculul indicelui agregat pentru fiecare stat si prezintd preturile
minime, maxime siintervalul curpins intre percentilele 25 si75. Coloanele verticale aferente graficului din dreapta reprezinta intervalul
dintre valoarea minima si cea maxima la nivelul UE. Preturile aferente serviciilor educationalein Luxemburg au fost eliminate, intrucat
inregistrau valori extreme (peste 300 la sutd din media UE-28).
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Pe segmentul alimentar peisajul este mixt: preturile sunt mai uniform distribuite si
mai concentrate in jurul mediei europene pentru uleiuri si grasimi sau lapte, branza
si oua, insa aceasta conditie nu se respecta si pentru carne sau produse de morarit
si panificatie, unde preturile sunt mai dispersate, cele mai mici niveluri fiind
intalnite in tarile din Europa de Est - Romania se plaseaza la 62,9 la sutd din media
UE-28, respectiv la 54,3 la sutd. Un factor relevant in explicarea diferentelor in cazul
economiei Romaniei este reprezentat de gradul de concentrare a pietei, produsele
ale caror preturi sunt mai apropiate de mediile europene fiind cele ale céror piete
sunt dominate de jucatori de talie internationala, prezenti in mai multe tari
europene - de pilda, pe segmentul procesatorilor de lapte primii cinci jucatori
detin aproape jumatate din piata.

De departe cele mai mici preturi sunt cele aferente serviciilor publice, in speta celor
medicale si educationale, care in anul 2018 reprezentau in Romania circa 16 la suta,
respectiv 28 la suta din media UE-28, aceste componente consemnand de altfel si
cele mai ample divergente in plan european. Determinante in acest sens sunt costurile
mai reduse cu forta de munca intélnite in general in sectorul serviciilor, cum este si
cazul HoReC(a, reflectand in principiu stadiul de dezvoltare a economiei locale.

Exista si unele categorii de bunuri si servicii ale caror preturi nu sunt explicate
intotdeauna de factori economici (precum cererea, costurile, competitia), ci mai
degraba de decizii administrative — produsele accizabile, reglementate, unele
servicii (precum transportul public). Astfel, preturile produselor din tutun si
bauturilor alcoolice din Romania s-au pozitionat la 69,1 la suta din media UE-28 si,
respectiv, la 73,6 la suta( in vecinatatea valorilor intalnite la statele comparabile din
regiune), remarcandu-se insa disparitati ample pe plan european. Pentru astfel

de bunuri, statele membre ar trebui sa aplice un nivel minim al accizei conform
reglementarilor europene, insa taxarea viciilor poate ramane mai redusa in noile
state membre comparativ cu unele economii dezvoltate, unde preocuparea pentru
prevenirea bolilor asociate consumului unor astfel de produse poate fi mai ridicata
— cele mai inalte niveluri ale preturilor tutunului s-au regasit in Marea Britanie,
Irlanda (situate la circa 200 la suta din media UE) si Franta (140 la suta din media
UE). in ceea ce priveste bunurile energetice, in anul 2018 preturile din Romania au
fost cele mai mici la nivel comunitar, reprezentand 54,5 la suta din media UE-28, in
contextul in care tarifele aplicate consumatorilor casnici finali erau inca reglementate
de autoritatea nationald de resort, fiind uneori mentinute artificial la niveluri mai
reduse.
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